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Aller Anfang ist schwer!

Du machst bereits tolle Bilder und bist nun
bereit fUr die Konigsdisziplin der Fotogra-
fie: die Hochzeitsfotografie? Dann habe
ich hier die idealen Tipps & Tricks fur den
perfekten Einstieg in die Hochzeitsfotogra-
fie fUr Dich. Diese Tipps und Tricks richten
sich selbstverstndlich gleichermaBen
sowohl an Frauen als auch an Mdnner,
die als Hochzeitsfotograf/-in tatig werden
mochten. Der Einfachheit halber nutze
ich nachfolgend nur die mannliche Form.
Direkt am Anfang mdchte ich Dir aber
einen sehr guten und absolut ernst ge-
meinten Ratschlag mitgeben: Grundvo-
raussetzung, um erfolgreich in der Hoch-
zeitsfotografie arbeiten zu kdnnen, ist der

sichere und perfekte Umgang mit Deiner
gesamten Ausrustung. Du musst mit
Deiner Kamera eine Einheit bilden, damif
Du sie perfekt und im Schlaf beherrschst.
Sofern Du hier noch nicht 100%ig sicher
bist kann ich Dir nur ans Herz legen, diese
Grundlagen & Basics zundchst Uber
Workshops fur Anfnger und/oder Fort-
geschrittene aufzuholen. Wahrend einer
Hochzeitsreportage hast Du ndmlich
Uberhaupt keine Zeit, Dich mit solchen
Grundlagen zu beschdaftigen. Hier geht
es so rasend schnell, dass feilweise nur
wenige Augenblicke vergehen, zwischen
denen Du die Moglichkeit hast, ,den
perfekten Moment™ far Dein Brautpaar
festzuhalten.
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Prasentiere Deine tollen Werke, wo
immer sich die passende Moglichkeit
dazu bietet

Um den Einstieg in den Bereich Hoch-
zeitsfotografie erfolgreich zu begehen,
benbdtigst Du Referenzen, die zukunftigen
Brautpaaren und damit potenziellen
Kunden zeigen, was Du kannst. In diesem
Zusammenhang ist es elementar wichtig,
schéne Bilder von einer von Dir aufge-

Wenn es soweit ist und du die ersten
Fotos einer Hochzeit présentieren
kannst: fu es.

Zeige potenziellen Kunden, warum Du der
richtige Fotograf fur inre Hochzeit bist. Die
bekanntesten und sehr geeigneten Plat-
tformen dafur sind Facebook Fanpages,
Twitter, Instagram, Pinterest und Google+.
Weitere Plattformen kannst Du naturlich
zusatzlich nutzen.

nommen Hochzeit zu zeigen: ,What you
see is what you buy!“ Ubersetzt heiBt das
fur Dich: Du kannst Deinen zukunftigen
Brautpaaren bzw. Kunden Deine Hoch-
zeitsfotografie nur verkaufen, wenn Du
Ihnen auch Einblicke in deine Arbeit als
Hochzeitsfotograf zeigst.

Das Internet ist die perfekte Plattform fur
Dein Vorhaben. Auf verschiedenen Plat-
tformen kannst Du der Welt Deine tollen
Bilder prdsentieren, um die hohe Qual-
itat Deiner Arbeit zu untermauern. Das
betrifft naturlich in erster Linie alle Deine
Bilder. Also die Bilder, die Du bisher bereits
gemacht hast um sie Deinen Freunden,
Bekannten und Verwandten zu zeigen.
Denn auch tolle Fotos aus ganz anderen
Themenbereichen erregen Aufmerk-
samkeit. Wichtig ist, dass Du als guter,
qualifizierter Fotograf wahrgenommen
wirst,

6 Moglichkeiten, um Referenzbilder
fur die kunftige Kundengewinnung zu
bekommen

Gerade der Weg zu Deiner ersten
Hochzeit ist die groBte Hurde. Aus diese
Grund habe ich fur Dich diesen ultimao-
fiven Guide ,,so0 bekommst Du Deinen
ersten Kunden als Hochzeitsfotograf“
verfasst und Dir 6 tolle Tipps & Tricks
zusammengestellt, die Dir Deinen Weg zu
Deinem ersten Kunden erleichtern:

Moglichkeit 1: Freunde, Bekannte
und/oder Verwandte bei inrer Hoch-
zeit fotografieren

Fur diesen Personenkreis spielt es keine
Rolle, auf welchem Gebiet der Fotogro-
fie Du bisher Fotos gemacht hast. Sie
kennen viele Deiner Bilder bereits und
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wissen, dass Du den Umgang mit der Ko-
mera beherrschst und tolle Fotos machst.
Das ist ein hervorragender Ansatzpunkt
fur Dich, um an Deine ersten Bilder von
einer Hochzeit zu kommen. Sprich das
zukunftige Brautpaar aktivan und frage
nach, ob Sie Interesse daran haben,

dass Du Ihre Hochzeit fotografierst. Auch
die Vergutung sollte vorab besprochen
werden. Es ist vollkommen in Ordnung,
wenn Du fUr den Start nur eine kleine Auf-
wandsentschadigung verlangst - es muss
aber klar kommmuniziert werden, dass der
geringe Preis nur eine einmalige Sache

ist. Wenn Du 10 professionelle Hochzeitsfo-
tografen danach fragst, wie Sie zu lhrer er-
sten Hochzeit gekommen sind, so werden
erfahrungsgemdaB ca. 7-8 dieser Profis
sagen, dass sie genau Uber diesen Weg zu
lhrer ersten Hochzeit gekommen sind: Sie
haben lhre erste Hochzeit aus dem Freun-
des-, Bekannten- oder Verwandtenkreis
fotografiert.

Einen Grundsatz kann ich Dir aus der ei-
genen Erfahrung aber nur ans Herz legen:
gib immer 110% und versuche jederzeit,
sowohl die Erwartungen des Brautpaares,
aber vor allem auch deine eigenen
Erwartungen zu Ubertreffen. Genau dann
bist Du auf dem richtigen Weg!

Moglichkeit 2: Arbeit als Second-
shooter bei einem professionellen
Hochzeitsfotografen

Wenn Du die Gelegenheit bekommst, als
Secondshooter bei einem professionellen
Hochzeitsfotografen zu arbeiten, ist es
ebenfalls eine sehr gute Moglichkeit fur
Dich, um an selbst geschossene Hoch-
zeitsfotos zu kommmen. Achte hier bei
Deiner Suche darauf, dass Du fur Deinen
Zweck auch die Bilder zur Eigenwer-
bung verwenden darfst. Hierzu muss der
Hochzeitsfotograf mit dem Kunden ggf.
eine zusatzliche Vereinbarung schriftlich
fixieren. Gehe bei der Suche auch hier
Lpro aktiv® an die Sache ran und bewirb
Dich aus Eigeninitiative um einen Platz
als Secondshooter, denn solche Moglich-
keiten findet man nicht wie Sand am
Meer. Diese Platze sind heiB begehrt und
werden groBtenteils schon unter der Hand
vergeben. Solche Gelegenheiten entste-
hen jedoch schneller als man denkt.

Ich selber musste in der lefzten Hochzeits-
saison 2x kurzfristig einen Ersatz far meine
langjdhrige Assistentin organisieren.
Schaue Dich beispielsweise auf Facebook
um, dort gibt es speziell eine geschlos-
sene Gruppe, in der ausschlieBlich Assis-
tenten und Secondshooter fur Hochzeits-
fotografen gesucht werden.
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Moglichkeit 3: Nimm an einem
Workshop zum Thema Hochzeitsfo-
tografie teil

Die Teilnahme an einem Workshop zur
Hochzeitsfotografie ist die perfekte Kom-
bination, um geballtes Know how rund
um die Hochzeitsfotografie von einem
Profi aus erster Hand zu erfahren. Kein
theoretischer Unterricht kann so viel
Wissen vermitteln, wie es jahrelange
professionelle Praxis kann. So erhdltst Du
direkt am Anfang einen roten Faden auf
dem ,steinigen Weg™ in die profession-
elle Hochzeitsfotografie und vermeidest
gleichzeitig viele Anfangerfehler, die Dich
unndtig viel Zeit und vor allem unnoétig viel
Geld kosten wlrden. Gleichzeitig bietet
ein guter Workshop Hochzeitsfotografie
auch einen groBen Praxisteil mit einem
echten Brautpaar als Model an, in dem
die Workshop-Teilnehmer eigenstandig
und kreativ den richtigen Umgang mit
dem Brautpaar lernen und zusatzlich das
notwendige Handwerkzeug fUr moderne
und besondere Hochzeitsfotos vom Profi
erfahren. Es gibt keine effektivere Meth-
ode um schneller in das komplexe Gebiet
der Hochzeitsfotografie ideal einzustei-
gen. Auch diese Bilder eignen sich fur
Dein Portfolio, wenn Du nicht einfach nur
das Posing vom Kursleiter Ubernimmest,
sondern die Chance nutzt und Deine
kreativen Ideen mit dem Brautpaar direkt
live umsetzt.

Moglichkeit 4: biete Deinen Freunden,
Bekannten und/oder Bekannten ein
After Wedding Shooting an

Bei dieser Variante handelt es sich

im Grunde um die ,soft Version™ von
Moglichkeit 1. Der groBe Vorteill bei
einem After Wedding Shooting ist, dass
kein ideeller Schaden entsteht, wie es
bei einer echten Hochzeit der Fall ware,
wenn Deine Bilder vallig in die Hose ge-
hen. Naturlich sind diese Bilder nicht
100%ig echt auf einer Hochzeit entstan-
den, aber Sie stammen trotzdem aus
Deiner kreativen Ader und tragen Deine
ganz personliche Handschrift. Wenn Du
also immer noch unsicher bist, ob die
Moglichkeit 1 die perfekte Variante fur
den Einstieg fur Dich ist, dann starte mit
einem After Wedding Shooting und gehe
danach zur Méglichkeit T Uber. So hast Du
direkt 2 unterschiedliche Sessions fur Dein
Portfolio.

Moglichkeit 5: Verlose ein Hochzeits-
oder Affer Wedding Shooting Uber
soziale Kandle

Wie Eingangs bereits erwdhnt ist es
wichtig, die eigenen Arbeiten moglichst
Uber alle verfUgbaren Kandle zu verbre-
iten, um Deinen Bekanntheitsgrad zu
steigern. Nutze die sozialen Medien dazu,
um gleich zwei Fliegen mit einer Klappe
zu schlagen:
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Verlose doch ein Hochzeits- oder After
Wedding Shooting! Damit steigerst Du
Deinen Bekanntheitsgrad enorm und gle-
ichzeitig bekommst Du weitere, relevante
Bilder fUr Dein Portfolio zur Eigenwerbung!

Moglichkeit 6: Kombiniere Dein Ange-
ot mit einem guten Zweck

Du bist selbstbewusst, von Deinen Fahig-
keiten als Fotograf/-in Uberzeugt und
gleichzeitig nicht medienscheu?!? Dann
habe ich hier einen tollen ,,win-win“
Vorschlag fur Dich: Du kannst eine sehr
groBe Aufmerksamkeit erzeugen, wenn
Du ein Hochzeitsshooting gegen eine
angemessene Aufwandsentschadigung
anbietest und diese dann komplett (also
in voller H6he) medienwirksam spendest.
Diese Spendenabsicht solltest Du bereits
im Angebot kommunizieren, um mehr po-
tenzielle Kunden anzusprechen. Mache
auch Medien wie Radio, Zeitungen und
TV auf Deine Aktion aufmerksam, um die
maximal mogliche Reichweite zu erre-
ichen. Wenn Du diese M&glichkeit richtig
anpackst, dann startest Du uber Nacht
von 0 auf 100 und tust damit noch gleich-
zeitig etwas Gutes!

Absolute No go’s

Verwende auf gar keinen Fall Stockfotos,
die Du zwar offiziell gekauft, aber nicht
selbst aufgenommen hast. Das ist ein ab-
solutes No go und ein klarer Vertrauens-
bruch im Umgang mit Deinen zukunftigen
Kunden. Noch eine Stufe schlimmer und

mindestens genauso unangemessen ist
das Kopieren und Klauen von Bildern
anderer Fotografen! Das ist eine ganz
klare Urheberrechtsverletzung und kann
zu saftigen BuBgeldern fUhren. Ich habe
leider selber solche negativen Erfahr-
ungen gemacht, nachdem ich meine
Bilder auf einer anderen Internetseite
gefunden habe. Referenzbilder sollen
und mussen Deine ganz persénliche
Handschrift wiederspiegeln.

Wer ist Manuel Oyen?
Mit weit Uber 70 ganzt&gigen Hochzeits-
reportagen in den letzten Jahren und
mehreren, erfolgreichen Workshops
Hochzeitsfotografie hat sich Manuel
inzwischen einen Namen als profession-
eller Hochzeitsfotograf gemacht.

Die Kombination aus studiertem Be-
friebswirt und begeistertem FotokUnstler
macht ihn zum idealen Trainer & Mentor,
um angehenden Hochzeitsfotografen
zu zeigen, wie sie mit der
Hochzeitsfotografie erfolgre-
ich starten oder Ihr Wissen auf
diesem breiten Gebiet effektiv
ergdnzen und erweitern.

manuel oyen fotografie
Zum Schickerhof 105
D - 47877 Willich

http://www.fotografie-workshops.com
info@fotografie-workshops.com
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